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Fiir TTIP gibt es noch

Hirden

US-Botschafterin Alexa Wesner erklart, warum Freihandel fur die EU
ebenso gut ist wie flr die USA. Flir Angst hat sie Verstandnis.

HELMUT KRETZL

Die Transatlantische Handels- und
Investitionspartnerschaft TTIP soll
Handelshemmnisse zwischen der
EU und den USA beseitigen, damit
Kosten senken und so fiir Wachs-
tum und Beschaftigung sorgen.

SN: Welchen Stellenwert hat

das Freihandelsabkommen

TTIP fiir Sie?

Wesner: Einen sehr hohen. Es ist ein
wichtiges Abkommen, von dem ich
uberzeugt bin. Es ist auch eine Prio-
ritét fiir Prasident Obama in seinem
letzten Jahr im Amt. Er wird bis zu-
letzt alles daran setzen, Fortschritte
fur Amerika und die Welt zu erzie-
len. Fiir mich ist sehr positiv, dass
TTIP proaktiv ist. Wir reagieren
nicht auf etwas, sondern wollen
nach der Krise von 2008 neues
Wachstum vorantreiben.

SN: Wer hat dabei mehr zu
gewinnen oder zu verlieren,

die USA oderdie EU?

Verlieren wird niemand, da bin ich
sicher. Wir haben beide so viel zu
gewinnen, etwa bei den Arbeitsplat-
zen. Schon unsere bestehenden Be-
ziehungen sorgen fiir 13 Millionen
Jobs, eine Billion (US-Dollar) im
Handel und vier Billionen Investi-
tionen. Ein Freihandelsabkommen,
das Handelshemmnisse und nicht-
tarifare Hiirden beseitigt und Biiro-
kratie und Doppelgleisigkeiten bei
Regulierungen beseitigt, ist gut fur
beide. Am meisten zu gewinnen ha-
ben kleine und mittlere Unterneh-
men (KMU). Die grof2en Konzerne
haben ithre Anwalte und kennen
sich im internationalen Handel aus,
aber KMU haben da die meisten
Probleme. Wir haben 28 Millionen
KMU in den USA und 20 Millionen

in der EU. Besonders stark profitie-
ren Firmen in exportorientierten
Lindern wie Osterreich. In den USA
sind 90 Prozent der exportierenden
Unternehmen KMU, aber nur ein
Prozent der KMU exportieren uber-
haupt. Hier gibt es noch ein enor-
mes Potenzial fiir beide Seiten.

SN: Kritiker sagen, beim nord-
amerikanischen Freihandels-
abkommen NAFTA waren die
Prognosen fiir neue Jobs zu
optimistisch.

NAFTA ist eine positive Geschichte.
Es hat in den ersten sieben Jahren
fast 17 Millionen Jobs geschaffen,
die Arbeitslosigkeit ist von 6,9 auf
4,0 Prozent gefallen. Die USA waren
immer fiir Freihandel. Wir wiirden
nicht Abkommen wie TTIP oder
TPP (Transpazifische Partner-
schaft, Anm.) anstreben, wenn wir
nicht gute Erfahrungen mit NAFTA
gemacht hitten.

SN: EU-Verhandler warten

vor der nachsten TTIP-Runde
noch auf die Reaktion der

USA aufihre Vorschlage. Wo
liegen da die Stolpersteine?

Es ist das grolste Freihandelsab-
kommen der Welt, solche Verhand-
lungen sind nie einfach. Man arbei-
tet jetzt ernsthaft zweieinhalb Jahre
daran. EU-Handelskommissarin
Cecilia Malmstrom und US-Han-
delsbeauftragter Michael Froman
haben angekiindigt, das Tempo zu
erhohen. Es gibt den politischen
Willen, wir sind auch schon weit ge-
kommen. Aber es geht nicht um die
Zeit, sondern um den Inhalt. Hiir-
den gibt es noch genug. Wir sind gut
unterwegs, uber 13 Kapitel ist man
sich grundsatzlich einig, das ist et-
wa die Halfte. Frau Malmstrom hat
einen Vorschlag fiir einen refor-
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mierten Investorenschutz (ISDS, In-
vestor-Staat-Streitbeilegung, Anm.)
gemacht, der jetzt gepriift wird.

SN: Inwiefern geht es auch

um nicht wirtschaftliche Themen,
sondern um ein allgemeines
Zusammenriicken des Westens?
Hauptsachlich geht es um Wirt-
schaft. Aber die Welt ist sicherer,
wenn demokratische Lander zu-
sammenarbeiten und einen ge-
meinsamen Markt schaffen. Wir
setzen hohere Standards fur die
Umwelt und Sicherheit der Ver-
braucher. Wir haben den gréf3ten
Markt, wir machen die Spielregeln,
die auch fur andere Lander gelten.
Wir miussen nicht die Standards
von anderen libernehmen.

SN:Was passiert, wenn es

keine Einigung mehrin

Obamas Amtszeit gibt?

Im Vordergrund steht der Inhalt.
Wir wollen nicht irgendein Abkom-
men, es muss ein umfassendes Ge-
samtpaket sein, das grofdartig ist,
das wollen beide Seiten. Die USA
haben viel Erfahrung mit Freihan-
del, das ist einer unserer Werte. Ich
weild nicht, wer nachster Prasident
wird. Aber ich nehme an, er (oder
sie) wiirde TTIP weiterfithren.

SN: Sie wollen ein groBes
Abkommen. Konnte nicht

ein schrittweises Vorgehen
sinnvoller sein?

Es ist wichtig, ein ehrgeiziges um-
fassendes Abkommen zu haben.
Das sehen auch die Verhandler auf
beiden Seiten so.

SN: Wie erkldren Sie die groBBe
TTIP-Skepsis in Osterreich?

Es ist das grolite Freihandelsab-
kommen tiberhaupt. Da ist es ganz

Alexa Wesner (*1972) studierte Bio-
logie in Stanford, war Leichtathletin,
griindete eine Start-up-Firma und
koordinierte Spendensammlungen

fiir Barack Obama. s swmosest RaTZER
natiirlich, dass die Leute Sorgen ha-
ben. Es ist wichtig, dass sich die
Biirger auf beiden Seiten des Atlan-
tiks informieren, was wirklich Sa-
che ist und sich nicht auf Mythen
und Angstmache einlassen. Ich fah-
re in die Bundeslander und hore mir
die Sorgen von Konsumenten, Ar-
beitern und Bauern an. Auch die
US-Biirger haben Bedenken. Kein
Wunder, es geht um viel. Aber wir
bemiihen uns um Transparenz. In
den USA gab es 1500 Konsultatio-
nen mit dem Kongress, wir haben
auch das Mandat im Internet verof-
fentlicht. Die Leute konnen sich in-
formieren. Wichtig ist, auf das gro-
f3e Bild zu schauen und nicht nur
auf einzelne Kritikpunkte.

Politische (Schl)eiertinze um der Geschdifte willen

Handel muss man auch mit
politisch umstrittenen
Regimen treiben. Aber man
darf dabei die eigenen
Werte nicht verleugnen.
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SN: Wovor flirchtet sich die
US-Bevolkerung bei TTIP?

Grofste Sorge sind die Arbeitsplitze.
Seit 2008 haben wir 13 Millionen
Jobs im Privatsektor geschaffen, die
Arbeitslosigkeit liegt bei funf Pro-
zent, TTIP wird Wachstum bringen.
KMU schaffen die Jobs der Zukunft,
mit mehr Handel sind sie sicherer,
die Firmen machen mehr Gewinn.

SN: Kdse aus Rohmilch etwa

ist vielen US-Biirgern verddchtig.
Dazu gibt es verschiedene Meinun-
gen. Ahnliche Diskussionen haben
wir iiber US-Produkte. Es geht um
Marktzugang, Information wund
Wahlmoglichkeiten fiir die Kunden.
Ich kann Ihnen versichern, unsere
Standards werden steigen, auf den
grofiten gemeinsamen Nenner. Die
USA und die EU haben hohe Stan-
dards. Wir in den USA sind gewohnt
an Freihandel, wir sehen die Vortei-
le des freien Marktzugangs fiir un-
sere Produkte. Und die USA haben
der europdischen Seite 320 Millio-
nen Konsumenten zu bieten. Wir
haben grolRen Appetit auf europii-
sche Produkte, wir mogen Qualitit.
Wir freuen uns auf mehr Auswahl
und Vielfalt.

SN: Wie wichtig ist den USA

die umstrittene Streitbei-
legungsklausel ISDS, die private
Schiedgerichte vorsieht?

ISDS ist uns sehr wichtig, auch den
Europdern. Den Vorschlag einer
Modernisierung finde ich gut. Aber
ich glaube, wir sind uns einig, dass
Frethandel eine Investor-Staat-
Streitbeilegungsklausel  braucht.
Osterreich hat schon jetzt 64 bilate-
rale Handelsabkommen mit ISDS,
es gibt 1400 in ganz Europa und
3000 weltweit. Nur bei zehn Pro-
zent gab es eine Klage. Das Beispiel
Philip Morris und Australien zeigt,
dass ISDS eine Regierung nicht hin-
dert, im Sinn ihrer Bevilkerung zu
entscheiden. Wer sich informiert,
braucht nicht so viel Angst haben.

Jetzt sind die Tiiren zum Iran also wieder weit
offen. Die Sanktionen gegen den Gottesstaat
sind gefallen und westliche Staaten beeilen
sich, die wiedergewonnene Freiheit des wirt-
schaftlichen Austauschs fiir sich und fiir ihre
Unternehmen gewinnbringend zu nutzen.

Den Anfang machten dieser Tage Italien und
Frankreich, die Irans Priasidenten Hassan Ro-
hani den roten Teppich ausrollten. Im Bemii-
hen um ein gutes Gesprichsklima gingen die
[taliener einen Schritt weiter. Beim Empfang
Rohanis in den Kapitolinischen Museen wur-
den antike Statuen hinter einem Holzverschlag
versteckt, um dem islamischen Staatenfiihrer
den Anblick nackter Frauenkorper zu ersparen.

Diese Verschleierung des abendlandischen
kulturellen Reichtums mit einer Art holzernen
Burka sorgte in Italien flir Emporung. Teile der
Opposition sprachen von einer unnotigen Un-
terwerfungsgeste der Regierung, wahrend sich
Rohani fiir die Gastfreundschaft der Italiener

bedankte. Der Schritt geht in seiner Symbolik
allerdings weit tuber die in Diplomatenkreisen
ubliche Hoflichkeit hinaus, da hatte es bei
mehr Fingerspitzengefiihl gereicht, einen an-
deren Ort der Begegnung zu wahlen. Fiir Itali-
en zahlte sich die Kapitulation auf dem Kapitol
freilich aus, man unterzeichnete mit dem Iran
Vertriage im Wert von vielen Milliarden Euro.

In der gleichen Tonart ging es in Paris wei-
ter, wo man aber anders als in Rom auf diplo-
matische (Schljeiertanze verzichtete und es da-
bei bewenden belief3, beim Staatsbankett kei-
nen Wein zu servieren. Fiir die Bestellung von
mehr als 100 Airbus-Flugzeugen kann man
schon einen Abend nur Wasser trinken.

Der Zufall wollte es, dass just in den Tagen
von Rohanis Europa-Reise die EU ihre Pline
vorstellte, mit denen sie gegen den Steuerbe-
trug grolder internationaler Unternehmen vor-
gehen will. Dass Konzerne durch geschicktes
Ausniitzen der unterschiedlichen Steuerregime

in den Mitgliedslindern ihre Gewinne legal so
reduzieren, dass sie nur lacherlich wenig Steu-
er dafur zahlen, ist eine Verschleierungstaktik,
die man nicht linger hinnehmen will. Bis zu
70 Mrd. Euro an Gewinnsteuern entgehen Fi-
nanzbehorden der Mitgliedslander auf diese
Weise, das tut angesichts hoher Schulden und
steigender Ausgaben ziemlich weh.

Da Steuerangelegenheiten in die Kompetenz
der Staaten fallen, ist es ein Kampf, der viel
Uberzeugungsarbeit und Zeit erfordert. Von
[talien und Frankreich darf man zumindest er-
warten, dass sie an vorderster Front gegen
Steuerbetrug und Gewinnverschleierung kamp-
fen. Denn falls das nicht gelingt, werden ihre
Finanzbehorden von den Unternehmensgewin-
nen der mit dem Iran angebahnten Geschifte
wenig sehen. Und es wire doch schade, wenn
sich politische Anbiederung nicht auszahlte.
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